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A megcélzott téma

A szellemi kulturalis orokséglinkben rejlé lehetdségek kiaknazasa érdekében a
maganszemélyeknek, egyesiileteknek, civil szervezeteknek, kkv-knak (kulturalis és
gazdasagi szempontbol egyarant) nydjtandd tamogatast képzett szolgaltatok fogjak
biztositani, az ARTISTIC projekt keretében kidolgozott eszkoztar felhasznalasaval.

Ezen eszkozok tamogatjak mind a maganbefektetoket, akik pénziigyi tamogatast
szeretnének nyGjtani a szellemi kulturalis orokségi projekteknek, mind pedig a szellemi
kulturalis orokség szerepl6it, akik maganbefektetoket akarnak projektjeik
finanszirozasahoz vonzani.

Milyen problémakat és sziikségleteket segit megoldani, miért mEEE———
érdemes megismerkedni vele

Az eszkoznek hozza kell jarulnia a magan- és allami szereplék ismereteinek bovitéséhez
és befektetési szemléletilk javitasahoz a szellemi kulturalis orokség tokésitésének
érdekében. Az eszkoznek tovabba tamogatnia kell az Ggynevezett ,,ICH deskek” (a
kulturalis szereploket tamogato helyi szervezetek) tevékenységét.

TARGET GROUPS

ACTORS  \CH DEgk  INVESTORS

Yo Y ey



European Union

CENTRAL EUROPE uzniz

F6 megallapitasok [

Az eszkozoket a kovetkezo linken érhetik el: www.entributes.eu/artistic.

A szerepl6k szamara nyUjtott informaciok és segitség formai nagyon valtozatosak, és
azokat hozza kell igazitani a szereplok regionalis koriilményekhez, példaul:
a) a kivalasztott szerepléknek kiildott meghivo levél,
b) workshop szervezése a témaval kapcsolatos ismereteik novelése érdekében;
c) fokuszcsoport megszervezése a maganbefektetokkel kapcsolatos konkrét témak
feltarasara, példaul vita a szellemi kulturalis orokségi projektek altal kovetendd
kritériumokrol a maganbefektetok szamara;
d) hattéranyagok kiildése a szellemi kulturalis orokségi projektekrol;
e) adatgydjtés;
f) interneten, facebookos prezentacio;
g) az ESIL projekt eredményeinek és lehetéségeinek felhasznalasa.

Tovabbi eszkozok lehetnek tobbek kozott:

« egyéb eszkoztarak,
« iranymutatasok (guideline),
o kritériumok, f6 témak gydjteménye,
« tippgyljtemények,
o linkgydjtemények:
= mas weboldalakhoz,
» dokumentumokhoz és hattéranyagokhoz,
» oktatovideokhoz,
= audio podcastok.
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1. Példa:

ESIL eszkoztar |

ESIL eszkoztar: képzési modulok

1. Atvilagitas (,,kelld koriiltekintés”)

Miért végeznek befektetdk az atvilagitast?
Mit keresnek?

Hogyan hajtjak végre az atvilagitast?

Mennyi ideig tart ez?

Hogyan ellenédrzik a vallalkozok a potencialis
befektetdket?

5. Kilépés a befektetésekbol

e Hogyan hagyjak el a befektetdk a befektetéseket?

e Melyek a leggyakoribb tipust kilépések a
maganbefektetd vallalkozasok, lizleti angyalok
esetében?

e Induld vallalkozas / start-up eladasa nagyobb
tarsasag szamara,

e (Cs6d

e Az (j befektet6 vagy alapito vagy a start-up
vallalkozas visszavasarolja a részvényeket.

e Hogyan jelenik meg a kilépés targya a start-up
vallalkozas életében?

2. A tarsasag értékelése

Mivel indul a start-up vallalkezasok értékelése?

Melyek a start-up vallalkozas értékének
meghatarozasahoz hasznalt kiilonb6z6 megkdzelitések?
Hogyan és mikor kerdl sor az értékelés
megtargyalasara?

A tarsasag értékelése

6. Uzleti angyal / maganbefektetd befektetése az On
vallalkozasaba
e  Ki lizleti angyal és mi motivaciéja?
e  Mi a tipikus befektetési folyamat?
e Hogy kell elkezdeni?
e Mennyi id6re van sziiksége egy lizleti angyalnak a
befektetési dontéshez?

3. Szerz6dési feltételek

Mi a célja és mi a kiilonbség a szandéklevél, a
részvényesi megallapodas és az alapszabaly kozott?
Melyek a szandéklevél, a részvényesi megallapodas
legfontosabb alkotoelemei?

Hogyan targyaljak és készitik el6 a megallapodasok
feltételeit?

Mennyi ideig tart mindez?

4, Befektetések kezelése és utankovetés

Hogyan és miért jarulnak hozza az iizleti angyalok
(maganbefektetdk vagy informalis kockazati
befektetdk) a know-how-hoz / a finanszirozas
kiegészitéséhez?

Melyek azok a kozos kihivasok, amelyekkel a
vallalkozok szembesulnek, amelyeket az lizleti
angyaloknak fel kell ismerniiik?

Altalaban mikor jonnek el az utankovetési fordulok, és
mi torténik ilyenkor?

7. Kozosségi finanszirozasi platformok

e 7.1 Kezd6 Gtmutatod: Bevezetd Gtmutatod a kozosségi
finanszirozasi platformon keresztiil torténd
befektetéshez

e 7.2 Portfolio felépitése: Diverzifikalt befektetési
portfolio kiépitése tobb kozosségi finanszirozasi
platformon keresztiil

e 7.3 A befektetések folyamatos kezelése: kozosségi
finanszirozas a meglévo befektetési portfoliok

finanszirozasara (angyalok/maganbefektetok belépési

pontja, meglévd tarsasagok pénzalap emelés a
masodik forduldra, vagy piaci validalas jutalom
ellenében)

e 7.4 KOzOsségi finanszirozasi platformok és
tarsbefektetés: kozosségi finanszirozas és

tarsbefektetések (0sszpontositas a pénziigyi alapokra,

maganbefektetdi haldzatok és kormanyzati
pénzeszkozok elosztasa a kozosségi finanszirozasi
alapok mellett stb).

Az ESIL altal szervezett webinar elérhetdsége.
http://events.gobeyondinvesting.com/esil web 190110

Ezt az eszkozt onképzésben lehet felhasznalni.
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ESIL eszkoztar II.

ESIL eszkoztar: képzési modulok

8. EgyiittmUikodés az lizleti kozosségek és az Uzleti és
innovacios kozpontok kozott
e Bevezetés

e Uzleti és innovacios kozpontok - meghatarozas és

szolgaltatasok

e A start-upok és a kkv-k hozzaférése a
finanszirozashoz mint szolgaltatas.

e Nyilt Innovacio - kapu a vallalatok felé

o Miért kellene a befektetéknek egyiittmiikodni az
EU-val / Uzleti és innovacios kozpontokkal?

13. Animer un réseau de Business Angels (a modul
csak francia nyelven érhet6 el)
e Gyakorlati szempontok: az lizleti kozosségek
finanszirozasa, szponzorok és partnerek
e Gyakorlati szempontok: maganbefektetok
toborzasa
e Gyakorlati szempontok: kommunikacio - mit,
hogyan és miért kommunikalunk
e A szerz6déskotési folyamat iranyitasa
e Néhany itt feltiintetett informacié kizarolag
Franciaorszagra vonatkozik

9. Hogyan allitsunk dssze egy pitch decket
(befektetbknek Osszeallitott prezentacio elnevezése)
e Mi az, amit elséként meg kell tudni egy
vallalkozérol/vallalatrol.

10. Szerz6déskotés
e A legfontosabb tudnivalok a tranzakciokrol
e Kiilonbség a partnerek osszehozasa és a
szerzddeéskotés kozott
e A targyalas folyamata:
= Uzleti terv
= Elso sziré
=  Ertékelés
»  Ertékmeghatarozas
* Hataridék/feltételek meghatarozasa
»  Atvilagitas
= Zaras
= A részvényesi megegyezés/szerz6dés
= Pénziigyi tranzakcio

14. L’activité de business angel (francia nyelven
érhet6 csak el)
e A maganbefekteté meghatarozasa
e Milyen plusz értéke van a
maganbefektetoknek?
e Hogyan miikédik a maganbefektetés?
e Mi a siker titka?
e Milyen hibakat kell elkeriilni?
e A befektetési stratégia elkészitése
e Néhany itt feltiintetett informacio kizarolag
Belgiumra vonatkozik

11. Promocio és az lzleti folyamat
Promocio: az imazs fontossaga
Uzletkotések:
o Az lizletkotések fontossaga
o Az lizletkotések forrasai
o Az lizletkotések mennyisége és mindsége

15. Pénziigyi eszkozok uzleti angyalok/
maganbefektetok szamara
e A tudasintenziv vallalkozasok mint a
tudasintenziv régiok motorjai
e A jo korai szakaszbeli sajat téke pénziigyi
eszkoz Osszetevoi
e Asajat toke eszkozei uniods szinten
e A Kkulonbozé régiok kilonbozé sajat toke
eszkozei
e Végso javaslatok

12. Eljarasrendek és kommunikacio
e  Miért van sziikségiink eljarasrendre?
e Eljarasrend a vallalkozok szamara
e Eljarasrend lizleti angyalok / maganbefektetdk
szamara
e Melyek a kommunikacio kiilénboz6 tipusai és
csatornai?

16. A befektetbk felkésziiltsége

Ez a modul részletesen bemutatja, amit egy
vallalkozdnak tudnia kell, amikor pénziigyi partnert
keres lizleti vallalkozasa szamara. Bemutatja
ugyanakkor az tizleti modellezés és a leggyakoribb
vallalati értékelési modszerek kulcsfontossagu
elemeit is.

ARTISTIC
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2. példa:

. Hogyan érheti el a megfelel6 ismertséget egy maganbefektet6?

e tarsadalmi felel6sségvallalas (CSR),
a munkavallaloi motivacio,
a ,,markanév tudatossag” promocioja,
»lokalitas” (helyi jelleg) promocioija,
kulturalis impulzusok és tudas atadasa a sajat vallalati kultdraban,
illeszkedés a kulturalis tevékenységekhez, hogy azok megfeleljenek a cégnek
(imazs, marka, cél vagy stratégia).

Ezek a szempontok iranymutatasként hasznalhatok workshopokon, fokuszcsoportban
vagy coaching soran.

3. példa:

. A vallalati kulturalis felelosségvallalas (CCR) hasznalata a CSR részeként
A ROI (,,return of investment”, azaz a megtériilés) meghatarozasa a CCR intézkedések
alapjan, mint példaul:

e a (média) megjelenésbol adodod hirdetési értékek megfelelésége,
embléma / logo / termékmegjelenitések,

kapcsolattartok szama,

munkavallaloi és vevoi 0sztonzok,

engedélyekbdl/licenszekbdl szarmazé jovedelem,

jogok,

részvétel.

Ezek a témak iranymutatasként hasznalhatok workshopokon, fokuszcsoportban vagy
coaching soran.

4, példa:
10 otlet forrasteremtéshez

- Tiszta profil

- Sajat lehetdségeink helyes értékelése

- Kapcsolat a potencialis befektetovel

- A befektet6 folyamatos értékelése

- A ,,siker kontrollalasanak hianya”

- Megfeleld finanszirozasi eszkozok kivalasztasa
- Erzelmi kozelség

- Folyamatos kommunikacio

- Kreativ oOtletek

- Transzparens munka
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Ezeket akar onellendrzésként is fel lehet hasznalni.

5. példa:
Linkgyijtemény:

http://businessmodelyou.com

https://www.europeanesil.eu
http://eurocrowd.org/2018/07/04/cf4esif-report-triggering-participation-collec tion-civic-
crowd-funding-match-funding-experiences-eu-published/

https://www.crowdfundport.eu

http://funder35.it/
https://www.existenzgruender.de/SharedDocs/Downloads/EN/Checklisten-

Uebersichten/1 check-Meeting-with-your-bank-What-s-important.pdf?blob=publictionFile

6. példa:
Linkgyljtemeény videdkhoz, illetve audio podcastokhoz:

https://www.youtube.com/watch?v=Y1Ru3nnflUA&list=PLKS4qNWhGKZEQKKDIGtNlg26aWonGC_MK
https://www.youtube.com/watch?v=1j9ay1Qcjawé&list=PLKS4gNWhGKZGOCfmIlhdCXc8n4fN9K_ 005
https://ich.unesco.org/en/dive&display=constellation
https://gruenderplattform.de/geschaeftsmodell?ppid=16171
https://www.existenzgruender.de/SharedDocs/Audios/DE/Wie-funktionert-daBusiness-Model-

anvas-im-Unterschied-zum-Businessplan.mp3? blob=audioFile

A legtobb eszkoz angolul, néhany egyéb nyelveken is elérhetd, ugyanakkor nem minden
anyag érhet6 el angolul. Egyes anyagokat nem, vagy csak nehezen lehet leforditani
(pl. videdk, hanganyagok).
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https://www.youtube.com/watch?v=Y1Ru3nnflUA&list=PLKS4qNWhGkZEQKKDlGtNlg26aWonGC_MK
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https://ich.unesco.org/en/dive&display=constellation
https://gruenderplattform.de/geschaeftsmodell?ppid=16171
https://www.existenzgruender.de/SharedDocs/Audios/DE/Wie-funktionert-daBusiness-Model-anvas-im-Unterschied-zum-Businessplan.mp3?__blob=audioFile
https://www.existenzgruender.de/SharedDocs/Audios/DE/Wie-funktionert-daBusiness-Model-anvas-im-Unterschied-zum-Businessplan.mp3?__blob=audioFile
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Az lzleti tervezés soran elengedhetetlen a fegyelmezett és alapos gondolkodas az 6sszes
kérdés és téma vonatkozasaban. A szamok alaposabb megvizsgalasakor egy korabban
nagyszer(inek t(in6 otlet is teljesen Uj megvilagitast kaphat.

e Az lzleti terv kidolgozasaval a szereplok arra kényszeriilnek, hogy kritikusan
foglalkozzanak elképzelésiikkel.

e A szervezok rajonnek, hogy hol hianyosak az ismereteik, és igy megsziintethetik a
hianyossagokat.

e Alternativak kidolgozhatok.

e Dontésekre van sziikség.

e Az Ulzleti terv kozponti eleme a felmeriilt nehézségek lekiizdésének, és igy
dontéen hozzajarul a projekt sikeréhez.

Az lizleti terv értékes, kulcsfontossagu elem. Tobbek kozott a kovetkezokre szolgal:
e az lizleti tevékenység értékelésére,
e az lzleti folyamatok ellendrzéseére,
e a befektetésekkel kapcsolatos dontéshozatal alapjaként,
e a bank,” a maganbefekteték vagy mas befekteték finanszirozasi dontésének
alapjaként.

A www.entribu.eu/artisticsupport oldalon talalhato eszkozok segitik a szereploket, a
résztvevoket és a mediatorokat abban, hogy olyan mindségi lizleti terveket hozzanak
létre, amelyekkel bevonzhatjak a potencialis lizleti befektetoket.
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) www.facebook.com/projectARTISTIC

M www.linkedin.com/in/artistic-
W project @ARTISTIC_CE
@projectartistic

https://www.interreg-central.eu/Content.Node/ARTISTIC.html




